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QUI EST PATRICK VITAL ?

Conférencier international, auteur et spécialiste de la
qualité relationnelle, Patrick Vital observe depuis plus
de vingt ans les dynamiques humaines en entreprise
avec le regard d'un éthologue.

Fondateur du cabinet Levito en 2004, il a accompagné
et formé plus de 6 000 commerciaux et 4 000
managers en France et a linternational autour d'une
conviction forte : les compétences créent le potentiel,
mais la qualité relationnelle permet de le transformer
en performance.

Auteur de Vente et Négociation (Dunod) et Le Manager Ethologue (Edition libre), il
enseigne la négociation, la prise de parole en public et le management a |'Ecole
polytechnique et I'Université Paris Descartes, en Frangais et en Anglais.

|l est intervenu auprés d'entreprises telles que Vinci, la Caisse d’Epargne, SNCF,
France Literie, Pirelli et bien d'autres, a travers plus de 150 conférences et ateliers.

, c'est une intervention qui donne du sens, fait grandir et
crée une réelle valeur ajoutée pour l'auditoire. A travers anecdotes vécues et
exemples concrets, il bouscule notre rapport au commerce et au management, et
donne l'envie d'agir sur notre posture, nos comportements et notre capacité a
convaincre. Des messages qui galvanisent, des astuces de terrain applicables
immédiatement, portés par I'humour et I'énergie.

Sa signature :

“La qualité relationnelle transforme
le potentiel en performance.”
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#1 Arretez de vouloir etre le meilleur.
Devenez le préféré.

Ne motivez plus. Donnez envie !

Transformez la relation et
gagnez en influence.
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“Une conférence de grande qualité qui fait Jean Muller - Président -

réfléchir sur les postures de nos métiers.”
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“Patrick Vital, c’est un vendeur Mickael Atlan - Directeurs des ventes -
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“Trés ludique, une capacité a Gilbert Lemahieu - Administrateur -

faire passer les bons messages”
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Vivez I'expérience Patrick Vital !

RESERVEZ VOTRE DATE
Accédez aux vidéos
@ contact@patrickvital.fr

e +33 617 06 50 44
Ajoutez Patrick

- a vos contacts
@ www.patrickvital.fr SR
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in Suivez Patrick Vital
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https://www.linkedin.com/in/patrick-vital/
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